MARKUS BLOMBERG - PERSONLIGT BREV

Historien bakom min arbetslivserfarenhet

| bérjan av min karriar stravade jag efter att byta fran forsaljning till pr, men jag hade svart att
etablera mig i branschen. Jag fick dock fotfaste inom marknadsféring dar jag kunde anvanda
mina kunskaper om forsaljning. Jag stod tyvarr inte s& stadigt som jag trodde, och Fria Tidningar

gick i konkurs efter att jag hade givit dem konstgjord andning under en tid.

Efter en svang tillbaka inom forsaljning av digitala marknadsforingsverktyg var jag tillbaka dar
jag hér hemma, och har de senaste atta aren arbetat inom ramarna fér kommunikation,
webbredaktérskap, digital-, content- och inbound marketing. Genom att utforska olika roller pa
olika foretag har jag utvecklat mina fardigheter och lart mig av misslyckanden. Har aven varit
med om flera uppkop, chefer och en pandemi.

Utmaningarna har gjort mig starkare, mer flexibel och mer 6dmjuk. Mina erfarenheter har ocksa
givit mig en viktig insikt: alskar digitaltinnehéallskapande och att l6pa linan utin i digitala kanaler.
En annan lardom som jag tagit med mig &r att jag maste visa och kommunicera resultat. Jag ar
nu ute efter en plats som passar mig dar jag och mina kunskaper far vaxa med tillsammans med

goa manniskor.
Hur jag jobbar och min syn pa marknadsféring

Marknadsforing handlar, for mig, mycket om att valja ratt. For att kunna géra det satter du
kunden i centrum och webben som mittpunkten av den digitala marknadsféringen. Det ar dit du
vill driva trafik och det &r dar besdkarna konverterar. F6lj sen besdkarens vag genom tratten och
skapa och distribuera tillrackligt mycket relevant innehall i ratt kanaler for att nd malen.
Sa tanker jag.

Jag planerar noga mitt arbete, drivs av att uppna resultat och uppskattning, och har erfarenhet
av att anvanda projektledningsverktyg och agila metoder. Jag gillar att vara effektiv och att ha en
plan och en struktur att forhalla mig till. Min formaga att kombinera strategiska, taktiska och
operativa perspektiv ar avgorande for att navigera i digital marknadsforings snabbrorliga
landskap.

Att ha ett starkt fokus pa anvandaren och att anvénda data och basta praxis for att kontinuerligt
forbattra marknadsféringen &r viktig for mig. Néar det galler att utgd ifrdn data &r jag extra
intresserad av att kombinera olika datakallor i kundresekartlaggningar, bygga personas,
forbattra innehall, optimera kanaler, automatisera och férandra processer.

Jag vill fortsatta min utveckling inom digital strategi, tester, analys och olika typer av Al som
arbetsverktyg, speciellt inom innehallsskapandet, vilket torde vara relevant for framtiden.

Ta garna en titt p4 min webb eller LinkedIn dar arbetsprover, rekommendationer och certifikat
finns. HOr garna av dig om du undrar nagot eller vill sédga hej!

Med vénlig halsning,
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Markus Blomberg
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